Specjalista ds. Lead Generation / Prospectingu B2B

Dołącz do zespołu sprzedaży Labo Print!
Szukamy osoby, która lubi szukać, analizować i docierać do właściwych ludzi.
Twoim zadaniem będzie budowanie bazy potencjalnych klientów B2B i dostarczanie handlowcom wartościowych leadów, poprzez znalezienie odpowiedniej firmy, zidentyfikowanie osoby, z którą warto porozmawiać, zebranie informacji o firmie i przygotowanie gruntu pod kontakt handlowca.

Czym zajmiesz się na co dzień?
· wyszukiwaniem potencjalnych klientów B2B w Polsce i na rynkach zagranicznych, 
· budowaniem i rozwijaniem baz firm oraz kontaktów, 
· wyszukiwaniem osób decyzyjnych – właścicieli, osób odpowiedzialnych za zakupy, marketing, produkcję czy realizację projektów, 
· research'em firm w Google, LinkedIn, katalogach branżowych, bazach firm i innych źródłach, 
· analizowaniem stron internetowych firm i ocenianiem, czy mogą być potencjalnym klientem Labo Print, 
· uzupełnianiem i porządkowaniem danych w CRM, 
· pracą z narzędziami do prospectingu i researchu, m.in. Clay oraz innymi bazami danych, 
· kwalifikowaniem leadów według określonych kryteriów, 
· przygotowywaniem informacji dla handlowców przed pierwszym kontaktem, 
· testowaniem nowych sposobów wyszukiwania potencjalnych klientów i źródeł danych,
· weryfikowania wyników sprzedażowych wygenerowanych prospectów.

Co jest dla nas ważne?
· lubisz szukać informacji i potrafisz „drążyć temat”, zamiast kończyć research na pierwszym wyniku Google, 
· jesteś dokładny/a i zwracasz uwagę na jakość danych, 
· potrafisz samodzielnie ocenić, czy dana firma może być dobrym potencjalnym klientem, 
· dobrze czujesz się w pracy z Excelem / Google Sheets i narzędziami internetowymi, 
· potrafisz sprawnie korzystać z Google, LinkedIn i innych źródeł informacji, 
· nie boisz się pracy z dużą liczbą danych, 
· jesteś systematyczny/a i potrafisz pracować według określonych kryteriów, 
· potrafisz samodzielnie organizować swoją pracę,
· znasz język angielski pozwalający na swobodne wyszukiwanie informacji o firmach zagranicznych oraz korzystania z narzędzi takich jak Clay,
· masz analityczne podejście i naturalną ciekawość: „OK, ale kto w tej firmie faktycznie za to odpowiada?”.

Mile widziane
· doświadczenie w prospectingu, lead generation, researchu lub sprzedaży B2B, 
· znajomość narzędzi takich jak Clay, Apollo, LinkedIn Sales Navigator, Google Maps czy podobnych baz, 
· doświadczenie w pracy z CRM, 
· doświadczenie w budowaniu agentów AI,
· doświadczenie w sprzedaży lub marketingu B2B. 
Co oferujemy?
· pracę w rozwijającym się dziale sprzedaży B2B, 
· realny wpływ na sposób budowania procesu prospectingu i pozyskiwania klientów, 
· pracę z nowoczesnymi narzędziami do researchu i lead generation, 
· możliwość nauczenia się prospectingu B2B od podstaw, 
· współpracę z doświadczonym zespołem sprzedaży, 
· dużą samodzielność w organizacji pracy, 
· możliwość rozwoju w kierunku Lead Generation / Business Development / Sales Development / sprzedaży B2B, 
· pracę z klientami z Polski i rynków zagranicznych, 
· umowa o pracę w trybie hybrydowym,
· kartę multisport oraz prywatną opiekę medyczną.
